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Agenda

1. Razones por las cuales las personas no compran seguros de vida. 

2. Historia de la vida real : López

3. ¿Qué es lo que el seguro de vida puede hacer por mi?  

4. ¿Por qué compran seguros de vida las personas? 

5. ¿Cuándo debería empezar? 

6. ¿Cómo funcionan los seguros de vida? 

7. Entonces, ¿Qué son los seguros de vida?
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La información en esta presentación es confidencial y de propiedad de OM Financial
Life Insurance Company. Ninguna parte de este documento debe ser reproducido, 
revelado o transmitido en cualquier forma o de cualquier medio, electrónico o 
mecánico, por ningún propósito sin permiso escrito de OM Financial Life. Los 
comentarios en esta presentación reflejan nuestro entendimiento de las leyes actuales 
de inmigración e impuestos. Sin embargo, las leyes están sujetas a diferentes 
interpretaciones y cambios. Los representantes de OM Financial Life no están 
calificados para dar asesoría en impuestos.  La presentación no tiene por finalidad el 
de ser, ni debería ser considerada, como asesoría legal o de impuestos para dueños 
de pólizas o para el propósito de evadir penalidades que puedan ser impuestas al 
contribuyente por alguna autoridad o agencia gubernamental. Las leyes de impuestos 
son complejas y se debe contar con ayuda profesional como guía para su caso en 
Particular. Old Mutual Financial Network (OMFN) es el nombre de mercadeo de OM
Financial Life Insurance Company (todos los estados excepto New York) y OM 
Financial Life Insurance Company de New York. OM Financial Life emite seguros de
vida y contratos de anualidades. Las pólizas emitidas en Baltimore, MD. Sujetas a
disponibilidad del estado. Ciertas restricciones pueden aplicar. La emisión de una
póliza puede depender de las Respuestas a preguntas de salud indicadas en la
aplicación. Cada compañía de OMFN es la única responsable por sus compromisos 
contractuales.
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Razones por las cuales las personas 
no compran seguros de vida

Fuente: LIMRA, Every Excuse in the Book, Can You Motivate Consumers to Buy Life Insurance? Cheryl D. 
Retzloff,  April 2007
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Historia de la vida real: Dorsey

El padre de Dorsey Hoskins, Bryan, sintió un 
cosquilleo en el brazo. Diagnóstico: tumor 
inoperable en el cerebro. Seis meses después, 
falleció a los 33 años de edad, lo que forzó a su
esposa a criar sola a Dorsey a su hermana
Hattie.

Afortunadamente, Bryan había comprado un 
seguro de vida cuando se casó y también
cuando nacieron sus hijas. Gracias a su
previsión, las necesidades de Dorsey, Hattie y 
su madre están cubiertas.

Cómo los seguros de vida han marcado las vidas de algunas familias
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Fuente: Life and Health Insurance Foundation for Education (LIFE 2007)



¿Qué es lo que el seguro de 
vida puede hacer por mi?
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¿Qué es lo que el seguro de vida
puede hacer por mi?

Protección y Acumulación

Usted no puede evitar lo 
inesperado, pero puede
proteger a su familia y a usted
mismo de una desgracia
financiera.

Para alcanzar sus metas
personales y familiares usted
debe de empezar a acumular
hoy, los fondos que necesitará el 
día de mañana.
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¿Qué es lo que necesito proteger? ¿Para qué necesito acumular fondos?

Ingreso familiar.

Ingresos para la jubilación: Si usted no posee
un fondo para su jubilación o si el ingreso
proveniente de ese fondo no es suficiente. 

Los fondos que necesita la familia para
pagar la hipoteca,  mantener la casa y el 
patrimonio.

Fondos para la educación de sus hijos: 
matrícula, gastos del dormitorio, etc.

Otros pagos/deudas: Pagar préstamos y 
tarjetas de crédito

Construir un respaldo económico.

Cubrir gastos finales: 
Gastos funerarios, médicos, etc. 

Protección y Acumulación
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Protección y Acumulación

Las familias usualmente distribuyen sus fondos de dos maneras:

Protección Acumulación

Fondos que
usted puede
designar
para usar en 
el largo plazo

07-291

Fondos que
usted puede
usar en caso
de 
emergencia.
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Protección y Acumulación

¿Qué tipo de productos ofrecen protección y/o acumulación?

Protección Acumulación
Cuentas de 
ahorros,

CDs, 

Cuentas del 
Mercado 
Monetario, etc.

Acciones en   la 
bolsa de valores, 

Fondos Mutuos,  

Bonos, etc.

Menor potencial
de crecimiento y 
acceso a corto
plazo

Mayor potencial
de crecimiento y 
acceso a largo 
plazo. 

07-291



11

Protección y Acumulación

¿Qué es lo que los productos de seguros de vida ofrecen?

Los productos de seguros de vida ofrecen protección, 

acumulación o ambos.

Cuentas de 
ahorros,

CDs, 

Cuentas del 
Mercado 
Monetario, etc.

Acciones de 
la bolsa,

Fondos Mutuos,

Bonos,

Anualidades.

Seguros

de vida

Protección Acumulación
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¿Por qué las personas compran
seguros de vida? 
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¿Por qué las personas compran
seguros de vida?

• Reemplazo de ingresos: 66%

• Gastos Finales: 42%

• Terminar de pagar la hipoteca: 33%

• Fondos para la educación: 17%

Fuente: LIMRA, Every Excuse in the Book, Can You Motivate Consumers to Buy Life Insurance? Cheryl D. Retzloff,  April 2007
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¿Por qué las personas compran
seguros de vida?

Razones Etapa de vida Necesidades

Recién casados
Préstamos de 
carros, tarjetas de 
crédito, etc.

Reemplazo de 
Ingresos

Comenzando una familia
Gastos familiares,  
educación, etc.

Estar a cargo del 
cuidado de los padres

Ingreso mensual
que se les provee.
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¿Por qué las personas compran
seguros de vida?

Razones Etapa de Vida Necesidades

Fondos
para la 
Universidad

Hijos que van a la 
universidad

Matrícula, libros,  pagos
del dormitorio,  etc.

Fondos para la 
jubilación

Jubilación

Gastos familiares, 
viajes, necesidades
medicas.

Terminar el 
pago de la 
Hipoteca Compra de una casa

Pagos mensuales de 
hipoteca, proteger el 
patrimonio, etc

Dejar legajo, 
Gastos finales Adultos mayores

Ayudar a hijos y nietos, 
gastos médicos, gastos
funerarios, donaciones. 
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¿Por qué las personas compran
seguros de vida?

¿Podría su esposa(o) y/o familia solventar los gastos familiares si
usted llegara a faltar?

• El beneficio del Seguro Social, 

• El dinero en efectivo disponible,  

• y, otros recursos,

¡Puede que no provean lo 
suficiente para cubrir los 
gastos familiares!
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¿Por qué las personas compran
seguros de vida?

Necesidades
Fondos
Disponibles

Necesidades
- Fondos:

Gastos
familiares
mensuales $2,800

Beneficios
mensuales
Seg. Social* $995 $1,805

Necesidades mensuales (gastos) $1,805

Total 
hipoteca $150,000 Cta. Ahorros $5,000 $145,000

Total gastos
finales $15,000

Beneficio de 
muerte (1 vez) 
del Seg. 
Social* $255 $14,745

Total Family Needs ($145,000 + $14,745) 159,745

• Edad: 37
• Casado con un niño.
• Ingresos: 3,300/mes
• Balance de Hipoteca: 
$150K

Ejemplo: utilizando los beneficios del Seguro Social

*Fuente: Social Security Online Benefit Calculator, www.ssa.gov
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¿Cuando debería de 
empezar? 
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¿Cuándo debería obtener
un seguro de vida?

“Tengo una hipoteca a 30 años y me gustaría obtener la protección
de un seguro de vida”

Ejemplo: Comprar la protección del seguro de vida por 30 años
Valor Nominal: $100,000

Comprar
seguro de 
vida a los 
35 años.

Comprar
seguro de 
vida a los 
45 años.

Prima 
anual
estimada* $282 $600

* *Primas calculadas en base a las tasas del seguro de vida de término nivelado de  HomeCertain por 30 años (2007).
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¿Cuándo debería empezar
a ahorrar?

“Me gustaría tener 50 mil dólares a los 65 años”
Ejemplo: Cuenta de ahorros (5% APR)

Empezando a 
los 30 años

Empezando a 
los 40 años

Plan de 
ahorros

Ahorrar $500 
por año por 35 
años.

Ahorrar $500 
por año por 25 
años.

Balance 
final 
estimado $49,700 $26,300 
Cantidad
estimada
ganada en 
intereses $32,200 $13,800 
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El empezar 10 años más tarde
le costaría aproximadamente
$18,400 o 133% en intereses

ganados.



¿Cómo funcionan los seguros
de vida?  
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Tipos de seguros de vida

Término Permanente
Protección Protege las necesidades de su

familia y sus metas si usted
muere prematuramente.

Protege las necesidades de su
familia y sus metas si usted muere
prematuramente.

Acumulación No

Le permite generar valor en 
efectivo (ganancias) con una forma 
de pago de impuestos ventajosa.

Primas
Menores que las primas de 
seguro de vida permanente. 

Mayores que las primas de  seguro
de vida de término.

Periodo de 
tiempo

Cobertura en base al término del 
contrato:  usualmente 10,15,20 
& 30 años. 

Cobertura puede sobrepasar los  
100 años, siempre y cuando las
primas sean pagadas hasta los  
100 años.

Existen dos tipos principales:
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Seguro de Vida Permanente

¿Cómo puedo utilizar el valor en efectivo (ganancias) de un 
Seguro de vida Permanente?

• Préstamos: usted puede prestarse dinero del valor en efectivo.
• Pagar Primas: en caso usted lo necesite, puede utilizar el valor en 

efectivo para pagar sus primas.
• Redenciones parciales: usted podría hacer retiros parciales del 

valor en efectivo de su seguro de vida.

07-291

Estas características pueden variar dependiendo del tipo de seguro de vida. Cargos por redenciones parciales pueden
aplicar durante los primeros 10 a 15 años dependiendo del seguro de vida.

Valor en efectivo
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¿Qué más puede ofrecer
un seguro de vida?

Beneficios opcionales ¿Cómo funcionan? 
Le reembolsan su dinero si usted
sobrevive. 

Todas las primas pagadas por usted pueden
ser reembolsadas al finalizar el periodo de 
cobertura.

Usted puede escoger como el 
beneficio de muerte sería pagado a 
sus beneficiarios.

Sus beneficiarios pueden recibir el monto total 
o pagos mensuales por un número de años.

A usted le gustaría cubrir otros
miembros de su familia. 

Usted puede aseguar más personas bajo el 
mismo plan. Todos bajo un mismo pago.

Beneficios opcionales

Otros beneficios opcionales están disponibles dependiendo del tipo de seguro de vida y sus necesidades.
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¿Qué más puede ofrecer
un seguro de vida?

Para el 
dueño de la póliza

No se pagan impuestos sobre las
ganancias en el valor en efectivo de 
un seguro de vida permanente
siempre y cuando el seguro de vida
permanezca vigente.

Para los beneficiarios
No se pagan impuestos sobre los 
beneficios de muerte.

Ventajas bajo la ley de Impuestos vigente
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Protección al consumidor

Los Departamentos de Seguro de cada estado protegen a los 
consumidores:  

• Regulando las compañias de seguros de vida y las prácticas de los 
agentes para asegurar que los consumidores sean tratados
justamente. 

• Revisando las finanzas de las compañias para asegurar el 
cumplimiento de obligaciones. 

• Requiriendo que tanto las compañias como los agentes obtengan las
licencias correspondientes.

Usted puede obtener mayor información visitando el sitio de internet 
del Departamento de Seguro del estado donde vive.

07-291

Regulaciones de la Industria
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¿ Cómo puedo obtener
un seguro de vida?

Agente El agente le ayudará a determinar que producto y monto de 
cobertura es el adecuado para usted.

Aplicación
Su agente le proveerá de la aplicación y otros formularios que
usted necesite, dependiendo del seguro de vida que haya
escogido.  

Selección
de Riesgos

La compañia evalua la aceptabilidad de la persona y determina la 
prima correspondiente. Como parte del proceso de selección de 
riesgos, se le podría solicitar examenes médicos y/o entrevistas
telefónicas. 

Emisión
Si la aplicación es aprobada, la compañia de seguros emite un 
contrato. Dependiendo del tipo de seguro de vida, este proceso
puede tomar entre 10-60 días en promedio. 

El proceso es sencillo:
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¿Cómo puedo designar
mis beneficiarios?

Consideraciones

• Usualmente usted puede designar sus beneficiarios al momento de la aplicación, pero
también podría cambiarlos luego con una solicitud por escrito.

• Usted debe designar beneficiarios primarios y de contingencia.
• Usted debe determinar el porcentaje que cada beneficiario vaya a recibir. 
• Si usted no selecciona sus beneficiarios, el beneficio de muerte pasaria a ser parte de  

su herencia
• Si usted tiene un hijo menor de edad como beneficiario, también debe de nombrar un 

custodio. 

Ejemplo de cómo designar beneficiarios en la aplicación:

BENEFICIARY DESIGNATION - Primary Insured Coverage

FOR EACH BENEFICIARY, LIST FULL NAME RELATIONSHIP TO PRIMARY  INSURED AND % SHARE

Primary Beneficiary (ies)                     % Contingent Beneficiary (ies)                     %

Juan Perez                                      50% Teresa López 100% 

Ana Gonzalez                                 50% 
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¿Qué es lo que selección
de riesgos evalua?

La información que usted provea permitirá a la compañia determinar
si usted:

• Está aprobado para el seguro de vida y prima que usted solicitara.
• Está aprobado para el seguro de vida que usted solicitara, pero con una

prima menor/mayor. 
• No está aprobado para el seguro de vida que usted solicitara, pero le 
ofrecen otro tipo de seguro de vida.

• No está aprobado para el seguro de vida que usted solicitara, y en este
momento no hay una segunda opción para ofrecerle.

Nota Importante: Este proceso es confidencial. Su agente probablemente
no le va a poder contestar preguntas acerca de la información que usted le 
haya proveido a la compañia de seguros, pero le puede indicar como
conseguir mas información al respecto.
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¿Cuánto cuesta?

Las primas generalmente dependen de:
Salud, ocupación, estilo de vida, hábitos, edad, tipo de seguro de 
vida, beneficios adicionales escogidos, etc.

Los pagos de las primas pueden efectuarse dependiendo del tipo
de seguro:

Pagos anuales, semi-anuales, trimestrales, débito bancario
mensual. 

Su agente le puede ayudar a encontrar el seguro de vida
que cubra todas sus necesidades y presupuesto
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¿Qué información está incluida en 
un contrato de seguro de vida?

POLICY INFORMATION
POLICY DATA

INSURED DATE OF ISSUE EXPIRATION DATE
Juan Perez June 01 2005 June 01 2035

POLICY NUMBER POLICY DATE POLICY CONVERTIBLE THROUGH
L0533533 June 01 2005 June 01 2035

PREMIUM CLASS AGE AT ISSUE PREMIUM GUARANTEE PERIOD
Non-Tobacco 37 30 years from Policy Date

OWNER FACE AMOUNT
Juan Perez $230,000

Ejemplo:

Información acerca de usted y de su contrato:

Adicionalmente
encontrará información
sobre:
• Sus beneficiarios.                      
• Cómo el beneficio de

muerte es calculado y
pagado.

• Claúsulas opcionales
incluidas .

• Derechos de propiedad. 
• Terminación y 

continuación del contrato. 
• Definiciones para ayudarlo

a entender todos los   
términos relacionados con
su seguro de vida.
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¿Y si ya tengo seguro de vida?

Revise su contrato

Revise su seguro de vida cada cierto tiempo, especialmente si:

•Su familia esta creciendo y ahora tiene un bebe en casa.

•Usted acaba de comprar una casa o ha refinanciado su hipoteca.

•Sus hijos están listos para ir a la universidad. 

•Usted está pensando en la jubilación. 

•Otro cambio está ocurriendo en su vida. 

Hable con su agente para asegurarse que la 
cobertura que usted tiene, cubre todas sus
necesidades.

07-291



Entonces, ¿Qué es el seguro
de vida?
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Seguro de vida es ….

ARIAL BOLD

…Alivio, sentimiento de 
seguridad acerca del futuro
financiero de mi familia.

…Lo que su familia se merece.
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Seguro de vida es ….

ARIAL BOLD

07-291
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Seguro de vida es…..

¡La promesa cumplida
cuando su familia más lo 

necesita!
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¡Muchas gracias!
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